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Firmenzukaufen.de in einem kurzen Überblick:
■ Durchschnittlich 165.000 Besuche im Monat
■ 7.000 views und 14 Kontakte pro Profil
■ 1.100 neue Profile im Monat
■ �Wöchentlicher Newsletter für 34.000 Abonnenten mit  

den neusten Profilen
■ Aktuelle Datenbank mit 12.500 kaufwilligen interessenten
■ �Automatischer vorwärts- und rückwärts Abgleich eines  

neuen Profils mit den vorhandenen



Unterstützen Sie jährlich eine Vielzahl von Unter-
nehmen bzw. Unternehmern bei der Regelung 
Ihrer Unternehmensnachfolge bzw. bei der Über-
nahme eines Unternehmens? Die Suche nach 
einem passenden Nachfolger bzw. Übernahme-
kandidaten ist ein besonders wichtiger Punkt 
in diesem Prozess. Um Ihre Klienten optimal zu 
beraten, setzen Sie bei der Suche selbstverständ-
lich Ihre Kontakte, Ihr Know-how und Ihr Umfeld 
ein. Aber wussten Sie, das Sie eigentlich nur ein 
Medium für die Suche brauchen? Das Sie eine 
enorme Vielzahl von potenziellen Kauf- bzw. Ver-
kaufskandidaten auf einer europäischen Platt-
form antreffen können? Nein? Dann sollten Sie 
Firmenzukaufen.de kennenlernen! Dieses Netz-
werk bietet Ihnen aktuell 8.000 Profile in einem 
paneuropäischen Portalverbund, in dem nach 
einem Unternehmen gesucht bzw. ein Unter-
nehmen zur Nachfolge angeboten werden kann. 
Dies geschieht diskret, ohne hohe Eintrittsbar-
rieren und redaktionell begleitet. Dabei werden 
auch Beteiligungen, Franchises und Fusionen 
in gleicher Weise angeboten. Die Website ist 
aber nicht nur sehr beliebt bei Unternehmern,  
Managern und anderen Führungskräften, son-
dern auch Unternehmensberater im Bereich Un-
ternehmenstransaktionen nutzen dieses Portal 
sehr rege. Wir haben für diese spezielle Klientel 
eine Beraterplattform entwickelt, die auf deren 
Bedürfnisse zugeschnitten ist und die deren Kan-
didatensuche stark vereinfacht.  

Firmenzukaufen.de: Schneller Erfolg
Mit ca. 165.000 Besuchern im Monat spielt Fir-
menzukaufen.de eine wichtige Rolle im europäi-
schen Markt für Unternehmenstransaktionen. 
Durch unsere Portale Bedrijventekoop.nl in den 
Niederlanden, Bedrijventekoop.be in Belgien 
und Bizalia.es in Spanien sowie Firmenzukaufen.
at in Österreich und Firmenzukaufen.ch in der 
Schweiz  können wir Ihnen ein kraftvolles paneu-
ropäisches Netzwerk bieten, das mit seiner Reich-
weite, ca. 14 Reaktionen pro platziertem Profil  
erreicht. Das bedeutet für Sie einen schnellen und 
fokussierten Erfolg in Ihrer Beratungstätigkeit. 

Eine Erfolgsformel für Unternehmensberater 
im Bereich Mergers & Aquisitions
Über die Beraterplattform rücken Sie Ihre Ange-
bote im Handumdrehen ins Blickfeld vieler Unter-
nehmer und Interessenten. Sie erhalten von uns 
Ihre geheimen Zugangsdaten zu Ihrem persön-
lichen Bereich, wo Sie unkompliziert Ihre Profile 
erstellen, verändern oder löschen können. 
Das Maß an Diskretion bestimmen Sie bei jedem 
Profil selber! Es ist möglich, um bestimmte Pro-
file nur Ihren Beraterkollegen in der Plattform 
sichtbar zu machen, andere können Sie nur auf 
Firmenzukaufen.de veröffentlichen oder beides 
zusammen. Über unser Forum können Sie direkt 
Ihre Kontakte zu den Beraterkollegen knüpfen 
und auch pflegen.  Weiterhin bietet das Portal  
die Möglichkeit, alle Ihre auf Firmenzukaufen.de 
erstellten Profile auf der persönlichen Website im 
Corporate Design darzustellen. Zusätzlich zu die-
sen internen Möglichkeiten können Sie auch Ihre 
erstellten Profile durchplatzieren zu unseren an-
deren europäischen Schwesterseiten in Spanien, 
den Niederlanden, Belgien, Österreich und der 
Schweiz. Zusammenfassend stellt Ihnen Firmen-
zukaufen.de mit der Erstellung eines einzelnen 
Profils viele Möglichkeiten zur Verfügung, um 
mit geringem Zeitaufwand ein großes Potenzial 
an (ver)kaufswilligen Unternehmern und Interes-
senten zu erreichen. 

Wollen Sie mehr wissen?
Firmenzukaufen.de bietet verschiedene sehr 
ansprechende Arrangements für Unternehmens-
berater. Darüber hinaus bieten wir Ihnen mit die-
ser Plattform viele positive Eigenschaften, die Sie 
selbst mit einem Probezugang für 3 Monate tes-
ten können. Möchten Sie mehr darüber erfahren, 
dann besuchen Sie Firmenzukaufen.de! Sollten 
Sie noch Fragen oder Anmerkungen haben, dann 
können Sie gerne mit uns Kontakt aufnehmen. 
Wir zeigen Ihnen gerne persönlich die Möglich-
keiten unseres Portals. 

Mit ca. 2 Mio. Besuchern im Jahr spielt Firmenzukaufen.de und 

sein europäisches Netzwerk eine starke Rolle im Markt für Unter-

nehmensnachfolgen und –übernahmen. Nachfrage und Angebot 

kommen hier in hoher Frequenz und zielgruppengesteuert zusam-

men. Unsere Portale richten sich mit Ihrem Service an Menschen, 

die Ihre Nachfolge extern regeln möchten oder durch Übernahme 

eines Unternehmens Unternehmer werden wollen. Dabei bieten 

wir auch Franchisegebern die Möglichkeit, Ihre Franchisekon-

zepte anzubieten, bzw. Franchisesuchenden, ein entsprechendes  

Franchise zu finden. 

Durch eine unabhängige Untersuchung von Reed Business  

Information ist festgestellt worden, dass eben ein großer Teil der 

Besucher unserer Portale konkret interessiert ist, ein Unternehmen 

zu kaufen, bzw. zu verkaufen. Etwa 68 % der Besucher möchten ein 

Unternehmen kaufen, 9 % möchten  Ihre Unternehmensnachfolge 

regeln. Weiterhin wurde herausgefunden,  dass 83 % der Besucher 

eine leitende Funktion innehaben und dass 60 % der gesamten  

Besucher selbstständige Unternehmer sind. 

Die wichtigsten Ergebnisse der Untersuchung
finden Sie in der nachfolgenden Übersicht: 

Unique Besucher	 540.000		
Seitenaufrufe(PI)	 9.000.000
Besucher	 2.000.000		
Newsletterabonnenten	 34.000

Position der Besucher innerhalb  
der Organisation
Geschäftsführung/Vorstand	 65%
Unternehmer/Filialleiter	 6%
Abteilungsleiter	 7%
Teammitarbeiter	 7%
Andere	 15%

Durchschnittlicher Umsatz 
der platzierten Unternehmen:	 1.650.000	  
Durchschnittlicher Preis 
pro Unternehmen	 865.000	
Durchschnittliche Mitarbeiterzahl:	 13,6

Quelle: Reed Business – Internet B.V.

Unternehmensnachfolge in Deutschland


